
集客 売上アップ・

初心者でも安心サポート支援あり‼︎

集まる仕組みをつくる集まる仕組みをつくる2424 365365時間時間 日日自動自動ででお客様お客様がが

広告費００ゼロゼロ で円 ‼︎

デジタル
マーケティングセミナー

参加費

無料‼︎

【開催】リアル会場＆WEB会場(ZOOM）

【主催】公益財団法人千葉市産業振興財団

〒260-0013   千葉市中央区中央2-5-1 千葉中央ツインビル２号館8階（裏面地図参照）
※財団専用の駐車場はありませんので、お車でお越しの際には近隣の有料駐車場をご利用ください。

【お問い合せ】

公益財団法人千葉市産業振興財団
TEL : 043-201-9506 
Mail : sangyosozo@chibashi-sangyo.or.jp 

【お申し込み方法】

QRコードから
もしくは当財団HPからお申込みください。

(全４回セミナー）(全４回セミナー）

こんな方におすすめ！ セミナーから得られるメリット

集客に悩む創業者、中小企業経営者・

・リピーターを増やして継続的に稼ぎたい

・24時間働き続ける集客システム

・SNSツールを運用できるようになる

第一回 2025

「店舗経営」成功のための第一歩！

商圏の把握と市場規模の調査・

実践！売上予測の立て方・

12 12 14 17年 月 日 時〜 時(金) 第二回 2025

Googleビジネスプロフィールの設定と
ＡＩを活用した魅力的なプロフィール設定

・

口コミの効果的な集め方と集客活用法・

12 19 14 17年 月 日 時〜 時(金)

第三回 2026 1 16 14 17年 月 日 時〜 時(金) 第四回 2026 1 23 14 17年 月 日 時〜 時(金)

地図検索で選ばれる店に！店舗集客と運用のポイント・
商圏内で集客するための最重要戦略！・

新規集客からリピーターづくりまでのSNS戦略・

個人情報の流出を防ぐ！事業者が必ず行うべき
LINE公式アカウントセキュリティ設定7選

・

LINE公式アカウントの
魅力的なプロフィール設定と友だち追加戦略

・

AIを活用してプロ級のデザインを簡単に作成する方法・

Instagramの活用と実践・

新規集客と再来店促進を最大化する
Googleビジネスプロフィールと公式LINEの連携運用

・

・Web､SNSは苦手だが必要性を感じている

・仕組みを作って効率よく売上を伸ばしたい

・売上予測＆商圏分析ができる

・新規集客力・再来店率UP

商圏分析と売上予測、そして「地図検索時代」の集客方法

MEO（地図検索の最適化）の必要性と集客戦略

新規集客力UP！Googleビジネスプロフィールのコツ
24時間365日新規顧客を獲得する方法

リピーターを増やす！LINE公式アカウント活用法
再来店（再販売）を促し売上を安定させる 秘訣

AIとデザインで魅せる！
顧客を惹きつけ続けるSNS統合マーケティング

一般的なパソコン操作に支障がなく、Wi-Fi に接続可能なノートパソコンまたはタブレット端末を持参できること。【参加要件】

※参加用ZoomIDはお申込み後にお送りいたします。

※各セミナーは連動した内容になっていますので全４回とも参加することを推奨します。なお、各回参加もできます。

※定員に達した場合、申込締切となります。

顧客を集め続ける

各回

先着20名
様

【講師】㈱コラボパートナー代表取締役  宮原博之  
  経済産業大臣登録 中小企業診断士/経営革新等支援機関

限定



本申込書にご記入いただいた個人情報は、本事業の開催に係る参加者の確認、参加者名簿の作成、出欠確認、
本事業運営に関する連絡及び当財団で主催する各種行事等の情報提供の目的のみに使用いたします。

公益財団法人千葉市産業振興財団

〒260-0013　
千葉市中央区中央2-5-1　千葉中央ツインビル2号館8階
ＴＥＬ：043-201-9506
ＦＡＸ：043-201-9507
E-MAIL： sangyosozo@chibashi-sangyo.or.jp

＜アクセス＞
徒歩　JR千葉駅、京成千葉中央駅から10分
バス　「千葉銀行中央支店」バス停下車徒歩1分
　　　　「中央２丁目」バス停下車徒歩3分
千葉都市モノレール　「葭川公園駅」下車徒歩3分
※当財団専用の駐車場はありませんので、お車でお越しの際
　には近隣の有料駐車場をご利用ください。
※手前のエレベーターは7階までしか行きませんので、奥の
　エレベーターホールより8階にお上がりください。

［お問い合わせ］

集客・売上アップ

『デジタルマーケティングセミナー』

お申込み＆事前アンケートはこちら⇒

講 師 紹 介

Googleマイビジネス GoogleMap Canva ChatGPTs

宮原　博之　氏

6000店舗以上の支援実績のある大手コンサルティン

グ企業にて、スーパーバイジング支援・業態開発・

立地診断・FC本部構築支援に従事。 

現在は、3つの企業の現役の経営者として活動しな

がら、創業期から上場企業まで成長段階に応じた経

営支援を行っている。「持続可能な店舗経営の実現」

を掲げ、固定客化を軸に650店舗以上の経営に携わ

る。さらにGoogleビジネスプロフィール、

公式LINE、各種SNSを連動させた集客設計で

店舗ビジネスの経営力強化支援を行っている。 

公式LINE

■中小企業診断士

■経営革新等支援機関

■技術経営修士（MOT）

■ビジネス統計スペシャリスト

■調理師

【日本経済新聞社】

「私の道しるべ」固定客化活動支援の掲載

「固定客化エキスパートアカデミー」主催

   書籍：amazonKindle２部門ベストセラー獲得

（株）コラボパートナー　代表取締役

（株）八十八や Hachiju-Hachiya　代表取締役

（株）グラムズ・カフェ　代表取締役


